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Win Jaya Elektronik merupakan perusahaan yang bergerak dalam
bidang penjualan produk elektronik seperti speaker, kulkas, box,
suction dan produk lainnya dan sering mengalami kendala dalam
pencatatan jumlah transaksi produk. Sistem yang berjalan pada Win
Jaya Elektronik masih tergolong buatan sendiri sehingga pembuatan
laporan transaksi hingga operasional memerlukan waktu yang lama
dan laporan yang dihasilkan kurang akurat. tamu juga harus datang
langsung ke posisi untuk memesan produk dari Win Jaya Elektronik.
Laporan kesepakatan produk yang diperoleh sering kali memiliki
ketidaksepakatan dengan kesepakatan yang diperoleh. Hal ini juga
sangat sulit bagi perusahaan untuk memperoleh laporan transaksi
harian, tahunan, dan berkala untuk menentukan transaksi produk
yang dapat dilakukan. Sehingga perusahaan kesulitan membawa
laporan transaksi tahunan dan berkala. Selama ini direksi Win Jaya
Elektronik  kesulitan —mendapatkan informasi karena pencatatan
transaksi produk masih dilakukan secara manual. Sistem yang telah
berjalan membutuhkan banyak waktu untuk mengorganisasikan data
menjadi informasi. Sedikit demi sedikit, belum adanya database sebagai
tempat menyimpan data, hal ini jelas rentan terhadap kehilangan atau
kerusakan data. Kelemahan lain dari sistem buatannya adalah
pembaruan data rawan kejahatan sehingga data pemasaran tidak
akurat.
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Win Jaya Elektronik is a company that operates in the field of selling
electronic products such as speakers, refrigerators, boxes, suction and
other products and often experiences problems in recording the
number of product transactions. The system running on Win Jaya
Elektronik is still classified as self-made, so making transaction and
operational reports takes a long time and the reports produced are
less accurate. Guests must also come directly to the position to order
products from Win Jaya Elektronik. Reports of product deals obtained
often have disagreements with the deals obtained. It is also very
difficult for companies to obtain daily, annual and periodic
transaction reports to determine product transactions that can be
carried out. So companies have difficulty bringing in annual and
periodic transaction reports. So far, the directors of Win Jaya
Elektronik have had difficulty getting information because recording
product transactions is still done manually. The system that is
already running requires a lot of time to organize data into
information. Little by little, there is no database as a place to store
data, this is clearly vulnerable to data loss or damage. Another
weakness of his system is that data updates are prone to crime so that
marketing data is inaccurate.

Copyright © 2023 UJIS. All rights reserved.

PENDAHULUAN

Sistem Informasi Eksekutif (SIE) adalah sistem informasi yang dirancang untuk
mendukung dan mendampingi kebutuhan informasi dan pengambilan
keputusan oleh para eksekutif dalam perusahaan. SIE memiliki karakteristik
yang khusus, seperti mudah akses, fleksibilitas, integrasi, dan kualitas informasi.
Beberapa kelebihan dari SIE meliputi meningkatkan informasi pelacakan,
menawarkan efisiensi untuk pengambil keputusan, dan meningkatkan kinerja
pada sisi akuntabilitas, keuangan, dan meningkatkan kualitas informasi. Namun,
SIE juga memiliki beberapa kekurangan, seperti sistem yang bergantung pada
dukungan sistem, informasi yang dapat berlebihan untuk beberapa pimpinan
eksekutif, biaya operasional yang tinggi, dan sistem yang dapat menjadi lebih
lambat.

Menurut para ahli, SIE membantu para eksekutif dalam mengambil keputusan
secara cepat dan akurat bagi kebutuhan bisnis organisasi. SIE menyediakan
informasi bagi eksekutif mengenai kinerja keseluruhan perusahaan, dapat
diambil dengan mudah dan dalam berbagai tingkat rincian. Informasi dapat
ditampilkan dengan bentuk grafik, tabel, atau narasi.

SIE juga memungkinkan eksekutif untuk memfokuskan lebih pada basis jangka
panjang dari tahun arus dan berada diluar, sehingga eksekutif dapat mengatur
satu aliran cukup untuk memelihara operasi arus kecuali juga dapat
membayangkan bagaimana caranya memperluas operasi di tahun yang akan
datang.

Win Jaya Elektronik merupakan perusahaan yang bergerak dalam bidang
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penjualan produk elektronik seperti speaker, kulkas, box, suction dan produk
lainnya dan sering mengalami kendala dalam pencatatan jumlah transaksi
produk. Sistem yang berjalan pada Win Jaya Elektronik masih tergolong buatan
sendiri sehingga pembuatan laporan transaksi hingga operasional memerlukan
waktu yanglama dan laporan yang dihasilkan kurang akurat.

Metode Drill Down adalah cara untuk mendapatkan informasi yang lebih
spesifik dan mendetail dari suatu sumber data. Metode ini digunakan dalam
berbagai bidang, termasuk dalam sistem informasi eksekutif (SIE) untuk
menampilkan informasi secara detail.

Dalam konteks penelitian, metode Drill Down digunakan untuk membantu
pengembangan sistem informasi eksekutif yang bersifat efisien dan mudah
digunakan oleh pengguna. Dengan menggunakan metode Drill Down, informasi
yang diperoleh dari sumber data dapat dianalisis dan dipertimbangkan oleh
pengguna untuk membuat keputusan yang lebih baik.

METODE PENELITIAN

Langkah-langkah yang diperlukan untuk mencapai tujuan perancangan dapat
dilihat pada gambarI.1. di bawahini:

| TargetLokasi | [ AnalisisKebutuhan | | Desain Sistem |

Data Penjualan Produk
‘—

Pencarian Objek Penelitian Penentuan Spesifikasi Komputer

PHP
— Desain Sistem Dengan PHP dan

Menentukan Objek Penelitian
———>

MySQL MySQL
‘—

Drill Down
Perancangan Sistem Informasi
Eksekutif Penjualan Produk
Dengan Menggunakan Metode

Implementasi Sistem | Dill Down

Uji Coba Sistem
«_Yang Dirancang

Pengujian Menggunakan

Pengetikan Sintaks Sistem

Pemeliharaan Sistem

« BlackBox Testing

Pemeliharaan Program

| Coding Testing | | Pengujian Program|

Gambar 1. Diagram Fishbone
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HASIL DAN PEMBAHASAN

Pembahasan

Pada penelitian ini, peneliti menggunakan sistem informasi eksekutif. Langkah-
langkah sistem informasi eksekutif dalam bentuk flowchart pada Gambar 2

Input Data Penjualan

v

Cek Penjualan Tertinggi Ke
Penjualan Terendah

v

Informasi

v

Keputusan Yang Akan Diambil

v
Keputusan Eksekutif

A 4

( Selesai )

Gambar 2. Flowchart Drill Down
Keterangan:
Gambar 2 menjelaskan langkah-langkah eksekutif mengambil keputusan
mengenai data penjualan menggunakan sistem informasi eksekutif yang
mengurutkan penjualan tertinggi ke penjualan terendah, sehingga eksekutif
dapat mengetahui produk yang perlu ditingkatkan dalamhal kualitas.
Contoh:
Pada Win Jaya Elektronik memiliki data penjualan produk elektronik untuk jenis
Dispenser Sharp Hot Cool dan Blender Miyako Bl 151Gf 2 Tabung Kaca pada
tahun 2022 dan dapatdilihat sebagai berikut :

Tabel 1. Data Penjualan Produk

Penjualan Dispenser Blender Miyako Bl
Bulan Tahun Sharp Hot Cool 151Gf 2 Tabung Kaca
Januari 2023 45 80
Februari 2023 68 72
Maret 2023 87 60
April 2023 65 77
Mei 2023 52 98
Juni 2023 87 98
Juli 2023 94 65
Agustus 2023 65 40
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Berdasarkan tabel diatas maka eksekutif dapat melihat grafik penjualan seperti
gambar berikut ini :

Penjualan Alat Elektronik

Januari  Februari Maret April Juni Juli Agustus

150

100

5

o

B Penjualan Dispenser Sharp Hot Cool  m Blender Miyako Bl 151Gf 2 Tabung Kaca

Gambar 3. Grafik Penjualan
Dari data diatas diperoleh hasil perhitungan maka eksekutif akan lebih mudah
dalam menentukan jumlah stok barang yang akan disediakan dengan nilai bobot
periode 7 bulan sebagai berikut :
Dispenser Sharp Hot Cool

Hasil WMA Agustus : 45+68+87+65+52+87+94/7
:498/7
71

Hasil WMA September 2023 : 68+87+65+52+87+94+65+52/7
:518/7
174

Maka eksekutif dapat menentukan jumlah stok Dispenser Sharp Hot Cool

sebanyak 74 Unit.

Blender Miyako B1151Gf 2 Tabung Kaca

Hasil WMA Agustus :80+72+60+77+98+98+65/7

:550/7
179

Hasil WMA September 2023 : 72+60+77+98+98+65+40+ /7
:510/7
172

Maka eksekutif dapat menentukan jumlah stok Blender Miyako Bl 151Gf 2
Tabung Kaca sebanyak 72 Unit.
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Sistem Informmasi Eksekutif Penjualan Produk Elektronik Menggunakan
Metode Drill Down Berbasis Web (Studi Kasus: Win Jaya Elektronik

Data Produk

% ,

Admin

Lap Hasil
Eksekutif

Laporan - ////
Z — Include” ™ Pertanggal /////
: Include ,/ <]
Laporan Bulanan /
Include \
LapovanTahunan - L . .
Laporan /
© Perperiode
Mclude
Im:lud aporan Grafi
Pertanggal
Inhlud
|nc|Ud aporan Grafik
Bulanan
aporan Grafi
Tahunan
/
aporan Grafik
Perperiode

Pimpinan

Laporan
Penjualan

Gambar 4. Use Case Diagram
Rancangan kelas-kelas yang akan digunakan pada sistem yang akan dirancang
dapat dilihat pada gambar 5:

Tbl_penjualan

Kode_penjualan
Kode_pelanggan
Kode_produk
Tanggal_penjualan
Jumlah

Total

Thl_akun
Kode_akun 1.#
Nama_lengkap \i
Email .
Password Thl_transaksi
Level
ogin Kode_transaksi
Iogl)ut Kode_pelanggan
9 Kode_produk
CTT T T T T T T >‘ Jumlah
I 1.
|
! tambah
Thl_produk } e
edit
Kode_produk } hapus
Produk |
Harga }
Satuan |
Jenis |

Kode_pemasok

simpan
edit
hapus

Gambar 5. Class Diagram
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KESIMPULAN

Dari hasil penelitian penulis, maka dapat diambil beberapa kesimpulan antara

lain :

1. Sistem yang telah dibangun dapat membantu para eksekutif dalam
penentuan penjualan produk elektronik pada Win Jaya Elektronik berupa
laporan grafik per produk, grafik pertanggal, Grafik perminggu, grafik
bulanan dan grafik tahunan.

2. Dengan adanya Sistem Informasi eksekutif penjualan produk elektronik
pada Win Jaya Elektronik akan dengan mudah mengakses informasi-
informasi yang diperlukan dalam pengolahan, penginputan maupun dalam
pembuatan laporan penjualan produk elektronik pada Win Jaya Elektronik.
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